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PMI’s

PULSE of the

PROFESSION’

37% del fracaso de los proyectos

es debido a la recoleccion inadecuada de
requisitos

47%
i . 49%
Gestion deficiente
de los requisitos han destinado los 50 %
recursos indican
necesarios (desempefiarse
bien en gestion de
requisitos
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Gerente de

proyecto Analista de

Negocios
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“Segun mi experiencia, la gente ha pasado mucho
tiempo definiendo los cargos y la terminologia, y ha
perdido de vista las tareas importantes que impulsa

la obtencion de resultados.”

“Prestemos mas atencion a lo verdaderamente

importante para lograr mejoras sustanciales."”
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Barbara A. Carkenord, MBA, CBAP

Seven Steps to
Mastering
Business Analysis
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@‘ Generar Confianza

n Analisis de interesados

.l, Necesidades
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Expertos del Negocio ]
Desarrollador Arquitecto

Test
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Desarrolladar Arguitscto
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¢Porqué la organizacion decidio
invertir en este proyecto?

o
n Caso del Negocio
3

Planificacion estratégica

Arquitectura Negocio
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Programa

Proyecto
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Planificacion y
Gestion de
alcance
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Proyecto Proyecto

Portafolio

Proyecto Proyecto

Analisis de
Negocio:

Planificacion y

alcance




E Caso del Negocio

Planificacion estratégica

Arquitectura Negocio



Negocio

¢Como se conoce una organizacion?

Analizar documentacion
Observar

Entrevistar

Grupos de Trabajo
Analizar interfases
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Infraestructura Nuevas
tecnologias
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. Orientado al VALOR

é Centrado en el CLIENTE

Interactivo

o Simple

" Adaptativo
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desempeharse
bien en pestdn de
reguisilos

Muchas gracias.



“If I had an hour to
solve a problem I'd
spend 55 minutes
thinking about the
problem and 5 minutes
thinking about

solutions.”
Aot Eingledin




Muchas gracias.
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